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Gaussy 
企業発スタートアップとして、倉庫業界の DX に挑戦
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企業発のスタートアップです

Series A パートナー創業株主

三菱商事
三菱商事

ロジスティクス
東大 IPC プロロジス 三井不動産 三菱地所

三菱 HC
キャピタル



2 つのプロダクト

ロボウェア

https://roboware.ai/

倉庫ロボットのサブスクで、

簡単に自動化

ウェアエックス

https://warex.ai/

遊休スペースのシェアリングで、

簡単に倉庫利用



全国 1,200 拠点から、

1 日～使える倉庫が見つかる！

営業倉庫だから

作業員や什器の手配不要で、すぐ使える！

空きスペースなので、

従量課金制で使った分だけお支払い！

営業倉庫の空きスペースを
ネットワーク化したから、ご提供できる価値。

WareX - シェアリング型倉庫サービス



2022 - カーブアウト

Gaussy を新設し、カーブアウト。パー

トナーから  Series A ラウンドで資金調

達

2017 - 調査

三菱商事シリコンバレー

支店で新規事業の芽を調査

2021 - サービス開始

Roboware / WareX を正式に

リリース

2019/20 - 実証

プロダクト開発のチームアップ、

試行錯誤・失敗の連続

2018 - 構想

日本に戻り、Roboware / 
WareX 事業を構想

道のり



Slalom × Gaussy
これまでの Journey
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1. はじめる 2. つくる 3. ひろげる



1. はじめる

事業立ち上げ当初、

どのようなチャレンジがあったか？



1. はじめる

アメリカのスタートアップと提携はできたけど

● どうやって事業を始めて

● どうやってプロダクトをつくって

● どういうチームをつくっていけばいいのか

さっぱり分からない。



1. はじめる アジャイル ウォーターフォール<>

内製開発 外注<>

多様なチーム 日本チーム<>

社会課題 戦略<>

特に、企業の中でソフトウェアを使った

新規事業を考えるときは、外部の伴走者がいるほうがいい。



2. つくる

これまでの道のりで、

どのようなブレイクスルーがあったか？



2. つくる

実証を高速に繰り返し、標準を追う



2. つくる

1. High PDCA cycle

2. Easy to copy & paste

3. Data improving products



3. ひろげる

今後、どのような展望を考えているか？



3. ひろげる

ビジネス プロダクト エンジニア

インサイドセールス

フィールドセールス

オンボーディング

カスタマーサクセス

プロダクトマネジメント

UX/UI デザイン

マーケティング

Architect

API / back-end

UI / front-end

DevOps / SRE

QA

Agile Coach

ジョブ型のチームに

有機的にコラボできる仕組みを入れる



3. ひろげる

ソフトウェアディベロッパープロダクトセールスオンボーディング

カスタマーサクセス

バックオフィスコーポレート



Thank you.


